1(3)

Tyo- ja elinkeinoministerio NEUVOSTORAPORTTI TEM2017-00200
KOY Koskela Akseli(TEM), Virtanen 20.04.2017

Kari(TEM)
Asia

Epivirallinen kilpailukykyministereiden kokous; 5.-6.4.2017; Valletta Malta

Kokous

05.04.2017 - 06.04.2017

Kilpailukykyministereiden epévirallisen kokouksen aiheena oli start-up ja
scale-up-yritykset. Epivirallinen neuvosto keskusteli aiheesta kolmessa
ryhmaissi. Ensimméinen ryhma keskusteli aloitusvaiheen yritysten
kohtaamista haasteista. Toinen ryhmi keskusteli nopean kasvuvaiheen
yritysten rahoituksesta. Kolmas ryhmai kavi keskustelun pienten ja
keskisuurten yritysten listautumisesta porssiin.

Epavirallinen kilpailukykyministereiden kokous jarjestettiin  Maltan EU-puheenjohtajakaudella
Vallettassa 5.-6.4.2017. Suomi osallistui kokoukseen virkamieskokoonpanolla.

Avaus

Kokouksen avasi elinkeinoministeri Christian Cardona. Hianen puheenvuoronsa fokus oli kannustavan
lainsdddantoympériston luomisessa aloitusvaiheen (start-up) ja nopean kasvuvaiheen (scale-up)
yrityksille. Scale-up yritysten pédédsy kansainvilisille markkinoille olisi turvattava. Ministeri painotti
Euroopan komission vuoden 2016 lopulla julkaiseman start-up ja scale-up aloitteen merkitystd. Han
kuitenkin muistutti, ettd pk-yritysten kirjo Euroopassa on valtava. Ministeri korosti erityisesti perhe- ja
sosiaalisen yrittdjyyden merkitysta.

Tutkimuskomissaari Carlos Moedas painotti oikean ekosysteemin merkitystd nopean kasvuvaiheen
yrityksille. Hén kéytti esimerkkind Bostonin bioteknologian ekosysteemid. Usein kouluesimerkit
toimivista ekosysteemeistd (ml. rahoitus) 10ytyvit juuri Yhdysvalloista. Kun EU- tasolla suunnitellaan
uutta lainsdddéantod, tulee kaikki intressiosapuolet saada mukaan vaikuttamisty6hon. Liséksi tarvitaan
enemmdn yksityisid investointeja riskipitoisiin innovaatioihin. EU:n péddomasijoitusmarkkinat
laahaavat pahasti USA:n markkinoita jéljessd. Muun muassa rahastot ovat Euroopassa kooltaan puolta
pienempid. Yhden nopean kasvuvaiheen yrityksen rahoitustarve saattaa vastata keskimiirdisen
eurooppalaisen rahaston sijoitettavissa olevien varojen mddrdd (60 milj. €). Titd ongelmaa
helpottamaan perustetaan komission toimesta ns. rahastojen rahasto. Rahaston sijoitettavissa olevista
varoista (1,6 mrd €) 75 % tulisi olla yksityistd rahaa (julkisen rahan osuus 300-400 milj. €). Rahastoa
hallinnoidaan yksityisten ammattilaisten toimesta.

Tuleva eurooppalainen innovaationeuvosto (EIC) edustaa komissaarin mukaan uudenlaista
toimintakulttuuria. EIC tavoittelee ensinnédkin disruptiivisten, uusia markkinoita synnyttivien
innovaatioiden edistimistd. Toiseksi, yrittdjdt ja yritykset saavat jatkossa kertoa, mitd EU:ssa ja
jdsenmaissa tulee tehdd toimivan ekosysteemin luomiseksi. Kolmanneksi, EU:n t&k-rahoituksen
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edellytyksend ei endd jatkossa olisi ensisijassa "loistava” liiketoimintaidea, vaan “ideoita toteuttavat
loistavat ihmiset”. Neljanneksi, rahoituksen lisdksi yrityksille tulee tarjota my0s mentorointia ja
valmennusta. Lisdksi EIC tavoittelee ithmisten ja osaamisen aikaisempaa parempaa ja tehokkaampaa
yhteensovittamista.

Rhett Morris (Endeavour) keskittyi puheenvuorossaan nopean kasvuvaiheen yritysten merkitykseen ja
ominaispiirteisiin. Scale-up-yritykset ovat niitd yrityksid, jotka tydllistavdt yli 50 henked, ja joiden
kasvuvauhti on ylittdnyt vuositasolla 20 % kolmena perittiisend vuotena. Scale-up-yritykset operoivat
uusilla disruptiivisilla markkinoilla. Esimerkiksi Suomessa scale-up-yritykset edustavat 4,4 % koko
yrityspopulaatiosta, mutta niiden luomat uudet tyOpaikat vastasivat ldhes 50 % kaikista uusista
tyOpaikoista. Mitd muuta scale-up-yrityksisti on hyvé tietdd? Ne maksavat keskimiddrin parempaa
palkkaa kuin muut yritykset. Niiden taloudellinen tuottavuus on muita yrityksid suurempaa. Ne myos
listautuvat porssiin muita yrityksid suuremmalla todenndkoisyydelld. Pitden silmélld nditd scale-up-
yrityksille tyypillisii ominaispiirteitd, on luonnollista, ettd julkisen sektorin politiikkatoimia tulisi
kohdentaa enemmén tdmin yritysjoukon tarpeiden tyydyttimiseen. On tirked ymmartdd, ettd eri
toimialoilla ja maantieteellisilld alueilla scale-up-yritysten tarpeet voivat poiketa huomattavasti
toisistaan.

Iltapiivin istunnot

Kokouksen iltapdivdosuus jakaantui kolmeen osioon, joissa keskusteltiin aloitusvaiheen (start-up)
yritysten kohtaamista haasteista, nopean kasvuvaiheen (scale-up) yritysten rahoituksesta sekd pk-
yritysten listautumisesta porssiin.

Aloitusvaiheen yrityksid koskevassa osuudessa todettiin keskeisimmaiksi yritysten kohtaamaksi
ongelmaksi rahoituksen hajanaisuus. Eri rahoitusvaihtoehtojen joukossa yritysten on vaikea 16ytdi
oikeaa rahoitusldhdettd. Rahoituksen vidhyyttd ei pidetty ongelmana, vaan juuri oikean rahoituksen
identifointia. ~ Toiseksi aloittelevien  yritysten tulisi vastaanottaa enemméin palautetta
rahoitushakemuksista, jotta ymmérrys lisddntyisi sen suhteen, miksi yritys on jéényt rahoituksen
ulkopuolelle. Kolmanneksi ministerit korostivat keskustelussa oikeanlaisen verkostoitumisen
tukemista  (speed dating for companies). Erityisesti  sosiaalisten innovaatioiden ja
innovaatioteknologiayritysten kohdalla itsensd markkinointi vaatii uudenlaisia verkostoitumisen
tyOkaluja, jotta yritysten litketoimintaideat tulisivat paremmin tunnetuiksi.

Nopean kasvuvaiheen yrityksid késittelevdssd keskustelussa suurimpana ongelmana nousi esiin
asiakkaiden tavoittaminen ja ovien avaaminen. Ekosysteemistd ministerit totesivat, ettd myos
rahoitukseen pédisy ja sopivien rahoitusvaihtoehtojen 16ytdiminen on kasvuvaiheen yritysten ongelma.
Todettiin, ettd nopean kasvuvaiheen yritysten tulisi 10ytd4 osaamista oikeanlaiseen matchmaking-
toimintaan. Yritysten osallistumista julkisiin hankintoihin tulisi edistdd. Ministerit totesivat, etti
julkisten hankintojen osuus eurooppalaisesta bruttokansantuotteesta on suhteellisen suuri, minka
vuoksi sen rooli on tirked. Julkisten hankintojen tulisi olla innovatiivisempia. Ministerit totesivat, etta
yksi tapa edetd olisi kehittdd Enterprise Europe -verkostoa pidemmélle. Lopuksi todettiin, ettd
sisdimarkkinaesteet ovat yhd keskeinen syy nopean kasvuvaiheen yritysten rajat ylittdvan
kaupankdynnin kasvulle. Ministerit vetosivat, ettd sisimarkkinaesteiden purkamista tehostettaisiin eri
keinoin, muun muassa olemassa olevia instrumentteja kehittdmalld sekd hallinnollisia ja sdintelyyn
kohdistuvia esteitd purkamalla.

Suomi piti puheenvuoron, jossa korostettiin niin aloitusvaiheen kuin nopean kasvuvaiheen yrityksia
koskevien toimenpiteiden yhtendistimistd. Suomi pitdd suurimpana ongelmana yksityisen pddoman
saatavuutta. Suomen mukaan julkiset rahoitustoimenpiteet ovat tarpeen, mutta eivdt voi toimia
yksistddn yritysten rahoituksen ldhteend. InnovFin -rahoitusinstrumentista Suomella on hyvid
kokemuksia. EU:n lukuisat rahoitusinstrumentit muodostavat siind méédrin haasteellisen
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kokonaisuuden, ettd olisi perustelua pohtia jirjestelmén yksinkertaistamista ja myos sitd, miten varoja
voitaisiin kohdentaa todellisiin markkinapuutteisiin vield nykyisti tehokkaammin.

Kolmannessa keskustelussa ministerit pohtivat aloitusvaiheen yritysten listautumista porssiin. Alkuun
todettiin, ettd listautumisen edistimisen osalta EU on edistynyt muun muassa pddomamarkkinoita
kehittdmalld. Téssdkin keskustelussa ministerit toivat esille huolen rahoituksen péadsyyn kohdistuvista
esteistd sekd eurooppalaisen rahoituksen ja yritysten kohtaannosta. Ministerit muistuttivat, ettd porssiin
listautuminen on yksi pddsykeino rahoitukseen. Listautumisen helpottaminen vaatii enemmén
vuoropuhelua yritysten ja péadtoksentekijoiden kesken. Ministerit korostivat, ettd kysymykseen tulee
jatkossa tarttua pragmaattisemmin.
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